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Ketterästi?



UCSF* (University of California San Francisco) 
kysyy tarjoajiltaan seuraavia kysymyksiä 

Millaisia prosesseja tarjoajalla on hukan eliminointiin?
• Millaisia näyttöjä tarjoajalla on hukan eliminoinnista?

Miten tarjoaja käyttää Last Planner Systeemiä?
• Miten aliurakoitsijat otetaan mukaan Last Planner Systeemin käyttöön?
• Miten LPS:ää hyödynnetään suunnittelun virtauttamisessa?
• Millaisia näyttöjä tarjoajalla on Last Planner Systeemin käytöstä?

Miten tarjoaja hyödyntää käänteisiä vaiheaikatauluja ja tahtiaikatuotantoa?
• Millaisia näyttöjä tarjoajalla on käänteisten aikataulujen laatimisesta sekä 

tahtiaikatuotannon hyödyntämisestä?
• Millaisia aikataulu- ja kustannussäästöjä on em. Työkaluja käyttämällä on saavutettu? 
• Miten työnjohto osallistuu käänteisten vaiheaikataulujen laadintaan riippumatta kenen 

työnantajan palveluksessa he ovat?

Miten tarjoaja käyttää tavoitekustannusarvioita kehitysvaiheessa TVD-prosessissa?
• Millaisia näyttöjä tarjoajalla on tehokkaasta TVD-prosessista?
• Miten huolehditaan, että henkilöstö tietää jatkuvasti tilanteen suhteessa 

tavoitekustannustavoitteeseen?
• Miten visuaalisuus tukee TVD-prosessia?
• Miten varmistetaan että skouppi ja kustannukset ovat jatkuvasti projektin ja sen 

henkilöstön tiedossa?

* Julkinen tilaaja. Käynnissä 18 Mrd dollarin investointiohjelma



Miten tarjoaja käyttää BIM:iä?
• Millaisia näyttöjä tarjoajalla on BIMin hyödyntämisestä?
• Miten rakentaja johtaa vuorovaikutusta tilaajan ja suunnittelijoiden kanssa käyttäen 

BIMiä?
• Miten varmistetaan, ettei kleimejä esiinny?
• Miten Rakentaja hyödyntää BIMiä tuotannon ohjauksessa

Miten tarjoaja implementoi standardoituja työprosesseja?
• Millaisia näyttöjä tarjoajalla on standardoiduista työprosesseista?
• Miten standardoidut työprosessit harjoitellaan aliurakoitsijoiden kanssa?
• Miten standardoituja työprosesseja jatkuvasti parannetaan?
• Miten esivalmistusta on hyödynnetty

Miten tarjoaja hyödyntää visuaalista ohjausta ja 5S:ää toiminnassaan?
• Mitä näyttöjä tarjoajalla on visuaalisen ohjauksen ja 5 S hyödyntämisestä

Miten tarjoaja implementoi sisäänrakennetun laatuprosessin?
• Mitä näyttöjä tarjoajalla on sisäänrakennetusta laatuprosessista?

Miten tarjoaja implementoi ”juuri oikeaan aikaan” materiaalitoimitukset?
• Mitä näyttöjä tarjoajalla on ”juuri oikeaan aikaan” toimituksista? 
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